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RESUME SOMMAIRE DE LA MESURE

Mesure d’appui a la productivité
pour les entreprises manufacturieres du Québec (MAP)

Un soutien financier allant jusqu’a 50 000 $

Le ministere du Développement économique, de I'Innovation et de
I’Exportation (MDEIE) a mis sur pied une mesure d’appui a la
productivité qui vise a fournir aux entreprises manufacturieres du
Québec, un soutien financier allant jusqu’a 50 000 $ jumelé a un
accompagnement personnalisé de ressources expertes de haut niveau.

Cette mesure découle du Plan d’action du Gouvernement du Québec,
en faveur du secteur manufacturier et dispose d’un budget de 51 M$

sur cing ans.

Votre fournisseur qualifié

Partenaire significatif du développement socio-
économique, le Service aux entreprises du

Cégep Limoilou (SAE) vous propose des services
professionnels pour vous accompagner dans votre
démarche de diagnostic et de mise en place de
solutions innovantes et efficaces visant I'accroisse-

ment de votre productivité et de votre compétitivité.

De plus, une équipe d’experts issue d’entreprises
d’envergure se joint au Cégep pour vous soutenir
dans I'implantation de meilleures pratiques d’affai-
res dans les domaines suivants :

e Gestion financiére

e Marketing

e Production

e Ressources humaines

e Systemes d’'information
e |nnovation technologique et développement
de produits.

Reconnue par son expertise en génie industriel,

les spécialistes du Cégep interviennent dans les
différents aspects du travail, comme I'organisation
du travail, I'aménagement d’'usine et de postes de
travail, I'optimisation des procédés de production,
I'amélioration du management, du contrdle qualité,
la gestion des ressources humaines et bien d’autres.
Les conseillers du SAE sont aussi reconnus pour
leurs compétences dans I'implantation et le main-
tien des différentes normes qualité notamment

ISO 9001, 14001, FSC, PEFC, ...




L'admissibilité au programme du MDEIE

Sont admissibles, les entreprises manufacturiéres,
en activité au Québec, dont le chiffre d’affaires est
d’au moins 1,5 M$ et qui répondent a six des crité-
res suivants :

e &tre une entreprise stratégique pour la région ou
ceuvrer dans un secteur lié a I'un des créneaux
d’excellence de la région dans le cadre du Projet
Accord

e &tre une entreprise exportatrice dont les ventes
a I'exportation sont d’au moins 1 M$ ou étre un
fournisseur d’une telle entreprise

e disposer d'une équipe de direction

e avoir réalisé au cours des 12 derniers mois un
exercice de planification stratégique

Nos partenaires qualifiés

En tant que gestionnaire des projets, le Service

aux entreprises du Cégep Limoilou a constitué une
équipe d’entreprises pouvant répondre efficacement
a vos attentes, a vos objectifs organisationnels et a
tous les enjeux des bonnes pratiques d’affaires.
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e détenir un plan d’action et un diagnostic de cing
fonctions ou des diagnostics par fonction d’'en-
treprise

e démontrer une croissance constante du chiffre
d’affaires au cours des trois derniéres années

e Dbénéficier d'une bonne capacité financiére
e Dbénéficier d'une bonne capacité d’emprunt

e planifier des investissements en capital humain,
en expertise, en technologie et en immobilisation
au cours des deux prochaines années.

Pour en savoir plus

Les professionnels du Service aux entreprises du
Cégep Limoilou se feront un plaisir de vous orienter
dans votre réflexion et de vous soutenir dans
|’élaboration de votre plan d’action, nécessaire a
votre demande d’aide financiére.

Un simple coup de fil
et le tour est joué!

418 647.6613
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PORTRAIT DE NOTRE OFFRE CONJOINTE

Mesure d'appui a la productivité
pour les entreprises manufacturieres du Québec (MAP)

Ressources humaines Gestion financiére

METHODE D'INTERVENTION
Orientée sur "du sur mesure" et ciblée

Production/Qualité

Diagnostics

Optimisation du flux de
production

Gestion des ressources
humaines

Analyse des profils

Fiscalité (RS&DE)

Financement corporatif
et aides financiéres

sur la créativité et I'originalité

[ | [
[ [ [
[ | [
[ | [
[ | [
[ | [
[ | [
[ [ [
[ [ | | |
[ | [ . . , |
: de postes : gouvernementales | : 1. Communication avec client potentiel |
Implantation du Lean ' e . '
Manufacturing : Analyse des besoins de : Evaluation d'entreprises : : 2. Analyse préliminaire du besoin :
Améliorati ti : formation : et diactifs : ' 3. Communication avec SAE et autre(s) l
nmiSeI el SOt AP , | , . ' partenaire(s) concerné(s) :
: Santé et sécurité au travail | Gestion du risque et ' I |
Aménagement de postes | | assurances dommages : I 4. Analyse détaillée du besoin I
de travail | Formation en gestion et | | : ' |
— | supervision il ccClEEen B AElEe | 5. Etablissement des bases contractuelles :
Normalisation | | financiere | | SAE - Partenaire(s) :
. [ | L [ |
Formation I | O_ptlmllsatlon de la structure | [H I :
: : financiere : : 6. Rédaction d'un plan d'intervention |
|
[ [ . . A :
: | | : 7. Préparation et dép6t de I'offre de service |
[ [ - - [ et du plan d'intervention !
Marketing [ Systéme d'information i Innovation technologique et g | '
! [l développement de produits | . 8. Confirmation de I'acceptation du plan :
| | | | par le MDEIE :
soie d'affai I i i I 4 I I L . I
Stratégie d'affaires | Gestion des technologies | (Ij)lelvelpppement | | 9. Ratification du contrat avec le client |
— _ | _ | équipement | | :
Stratégie marketing et de | Transformation I I I 10. Réalisation du plan d'intervention I
commercialisation | organisationnelle | Développement et I | |
| : amélioration de produits ! | =ememmes e s e o= |
Intelligence d'affaires : Management de projet | : I . . . I
et veille | | Développement | : 11. Suivi de l'avancement du projet |
. I Développement, implantation I électronique I X . . |
Etude de marché et de I et évolution d'application ' ! : 12. Redaction de rapport(s) semestriel(s) !
positionnement : sur mesure : Banc d'essai et tests : | 13. Rédaction du rapport de fin :
| P | | | e . |
Plan stratégique I Edition de plateformes I Stratégie d'innovation I I d'implantation |
I d'organisation des affaires ' ' I AnA I
: S : : Stratégie de produit : | It [DEROEEN iz |
. Sélection, |mplantat|on et | | : 15. Post-mortem du projet I
| support de solution I I | !
I d'entreprise : : e e e e e e e e e e oo 1
[
! ! ! |-~ oo oo (
! ' ' | UNIQUE SELLING PROPOSITION (USP) : l

[ L
I Cibler les besoins spécifiques du client pour y répondre de facon adaptée | Cégep Limoilou

L e —1 SERVICE AUX ENTREPRISES

Partenaires du SAE

— v113

SAE Cégep Limoilou





